
Kokemuksia 
Nälkäpäivän 
myyntitapahtumista

Mia Ekström 26.5.2025



Sisältö

1. Myyntitapahtumien merkitys Nälkäpäivälle

2. Kokemuksia Nälkäpäivän myyntitapahtumista

3. Miten järjestän Nälkäpäivän myyntitapahtuman



1. Varojen 
hankkiminen

2. Vapaaehtoisten 
näkyminen

3. Valmius ja 
varautuminen

Nälkäpäivän tavoitteet 2023–25



0 €

200 000 €

400 000 €

600 000 €

800 000 €

1 000 000 €

1 200 000 €

1 400 000 €

1 600 000 €

1 800 000 €

2 000 000 €

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

Kentän tulos

Kentän tulos

Osastojen keräystulos 2013-2024



Osastojen myyntituotot 2013-2024

0

20000

40000

60000

80000

100000

120000

2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

Myyntituotot

Myyntituotot









Onko sinun osastosi 

järjestänyt 

myyntitapahtumia? 

Kuinka suuri osuus 

Nälkäpäivän tuotosta 

tulee myynnistä? 



Osastojen

kokemuksia

myyntitapahtumista



Karstulan Nälkäpäivä



Mainostamme paikallislehdessä ja vähän 
myös somessa. Suuren ponnistuksen tuo 
Nälkäpäivä joka kerta vaatii, ja monesti 
mietimme että ensi kerralla ei näin isoa 
tapahtumaa. Ja joka kerta se kuitenkin 
on yhtä iso 

Karstulan osaston Nälkäpäivä



Karstulan osaston Nälkäpäivä

• Väkiluku 3600 henkeä

• Nälkäpäivän tulos 2024: 3124,08 € 

• Keskilahjoitus/asukas: 0,87 €

• Koulujen osuus tuotosta 622 € = n. 20 %

• Myynnin osuus tuotosta 1578 € = 50,5%

• Kerääjämäärä to 47, pe 16, la 4 = yhteensä 67

1578

1246

300

Karstula

Myynti netto Lipaskeräys Lahjoituspyyntökirjeet



Pyydämme paikallisia yrityksiä ja 
seurakuntaa osallistumaan Nälkäpäivä-
keiton kustannuksiin



Leivät tekivät meidän ihanat kyläläiset, 
joiden leipähinnat eivät päätä 
huimanneet. 



Ja tietenkin meillä on Nälkäpäivässä aika 
perinteinen keiton ja leipien ostajakunta, 
joka osaa odottaa ja varmasti ostavat.



1578

1603

Brutto 3181 €

Netto kulut



Kerimäen Nälkäpäivä



Myymme hernekeittoa, ja olemme 
tehneet sitä Nälkäpäivän alkuajoista 
lähtien. Se on Kerimäellä odotettu 
tapahtuma. On asiakkaita, jotka tulevat 
ostoksille jo puoli tuntia ennen 
ilmoitettua myynnin aloitusta. 



Kerimäen osaston Nälkäpäivä

• Väkiluku 5526 henkeä

• Nälkäpäivän tulos 2024: 3950,18 € 

• Keskilahjoitus/asukas: 0,71 €

• Koulujen osuus tuotosta 364 € = n. 9 %

• Myynnin osuus tuotosta 1220 € = 31%

• Kerääjämäärä to 14, pe 21, la 7 = yhteensä 42

1220

2730

Kerimäki

Myyntituotto Lipaskeräys



Rokkaa myydään omiin astioihin ja 
paikan päällä nautittavaksi. Muutaman 
pöydän "ulkoilmaravintolasta" on 
kehittynyt suurempi ravintola, kun 
olemme voineet vuokrata telttakatoksen 
pöytineen. Sen maksaa osasto. 



Rokkaa on keitetty alkuvuosina mm 
koulun ja palvelutalon keittiössä. Monta 
vuotta meillä oli oma soppatykki ja 
nykyään saamme Kerimäki-Seuran tykin 
maksutta lainaksi.

Rokan on keittänyt jo vuosia sama kokki, 
joten laatu on taattu. Hän saa myös 
kontakteillaan herneet lahjoituksena, 
joten myynnin tuotosta emme vähennä 
kuluja. Hän on myös paikalla soppaa 
kauhomassa. 



Rokkatapahtuma on hieno eri 
toimijoiden yhteistyön tulos. Olemme 
osastona kiitollisia siitä, ja toivomme sen 
jatkuvan. 

Vietämme 75-vuotisjuhlavuotta tänä 
vuonna. Niissä merkeissä järjestimme 
rokkatapahtuman samalla kaavalla kuin 
Nälkäpäivän, paitsi että maksu oli 
vapaaehtoinen, myös pullakahvien. 
Tuotto oli yhtä suuri kuin viime vuoden 
Nälkäpäivänä.



Pieksämäen 

Nälkäpäivä



Pääosa myyntituotosta tulee 

rokanmyynnistä 10 € litra.

Osasto ostaa rokan valmiina 

laitoskeittiöstä. Siellä on styroksilaatikot 

kuljetusta varten ja rokka pysyy hyvin 

lämpöisenä. Hoitavat myös 

kuljetusastioiden pesun.

Viimeksi rokka maksoi 4,30 € litra.  

Yritämme tänä vuonna löytää 

halvemmalla.



Pieksämäen osaston Nälkäpäivä

• Väkiluku 17183 henkeä

• Nälkäpäivän tulos 2024: 4888,12 € 

• Keskilahjoitus/asukas: 0,28 €

• Koulujen osuus tuotosta 245 € = n. 5 %

• Myynnin osuus tuotosta 1154 € = 24 %

• Kerääjämäärä to 45, pe 37, la 9 = yhteensä 91

1154

3734

Pieksämäki

Myyntituotto Lipaskeräys



Aikaisemmin keitimme rokan 
koulukeittiössä ja kuljetimme 
maitotonkissa. Oli selvästi edullisempaa, 
mutta koulukeittiöt purettiin.

Koronan jälkeen olemme myyneet rokan 
mukaan omiin astioihin tai meidän 
purkkeihin. Olemme keränneet ja pesseet 
turkki tai kreikkalaisia sangallisia 
jugurttipurkkeja. Ovat tukevampia kuin 
pakasterasiat ja helpompia kantaa 
kuuma keitto.

Jos mahdollista syödä paikan päällä 
tuottaa paremmin: 5 e annos. 



Muurinpohjaletutkin käyvät hyvin 
kaupaksi, jos tekijöitä löytyy. 
Muurinpohjapannut tulleet veloituksetta 
paistajien mukana. 

Kannattaa varata foliota johon käärii 
letut. Kertakäyttölautaset hankalia, jos ei 
ole pöytäpaikkoja.

Vohvelit ovat helpommat jos on 
sähköpiste ja vohvelirautoja löytyy 
helpommin. 



Samalla on ollut arpamyyntiä ja tekijöistä 
riippuen leipää, ukrainalaisten 
leipomuksia (tarpeet osasto maksaa). 

Parina vuonna olemme tarjonneet myös 
lihattoman rokan, mutta se ei ole saanut 
suosiota. Myyty kyllä sitten, kun muu 
rokka on loppunut. 



Minkälaisia 

kokemuksia 

myyntitapahtumista 

sinä voit jakaa?



Maksutavat



Korttimaksamiseen tarvitaan 
• Zettle-lukulaite tai Android-puhelin
• kännykkä jossa on Zettle-sovellus ja 

nettiyhteys
• osastokohtaiset käyttäjätunnukset

Kätevä etenkin kiinteissä pisteissä.

Zettle mahdollistaa 
lähimaksun



• Lisää tuote ostoskoriin tai näppäile
ostoksen loppusumma.

• Napauta Maksa, valitse maksutavaksi
Tap to Pay

• Asiakas koskettaa korttiaan tai 
Android-puhelimen takaosaan.

• Varmista, että maksuväline on 
kosketuksissa puhelimeen, kunnes se 
on luettu oikein ja puhelimesi
värähtää. 

Tap to Pay Android-
puhelimella



• Osasto hankkii laitteen itse. 
• Edullisinta on rekisteröidä osastolle 

oma Zettle-tili, joka on liitetty osaston 
pankkitiliin. Silloin ensimmäisen 
laitteen saa 19 eurolla ja tiliä voi 
käyttää ensisijaisesti osaston omaan 
varainhankintaan. 

• Käyttäjätunnukset katastrofirahaston 
keräyksiin tilataan osoitteesta 
keraykset@punainenristi.fi. 

Zettleä voi hyödyntää 
myös osaston omassa 
varainhankinnassa 

mailto:keraykset@punainenristi.fi


Miten järjestän 

Nälkäpäivän 

myyntitapahtuman



Suunnittelu

• Tavoite: Määrittele selkeä tavoite (esim. varainkeruu, näkyvyyden 

lisääminen)

• Budjetointi: Arvioi myynnin kulut ja tuotot 

• Aikataulutus: Suunnittele milloin mitäkin tulee tehdä ja kuka tekee mitäkin 



Markkinointi

• Kohderyhmä: Määrittele kohderyhmä ja kuinka heidät tavoitetaan.

• Markkinointikanavat: ilmoitustaulut, sosiaalinen media, sähköpostit, 

paikallismediat

• Mainosmateriaalit: valmiit somekuvat, banderollit, julisteet, ilmapallot



Tapahtuman järjestäminen

• Paikan valinta: Missä ihmiset liikkuvat, mikä toimii eri sääolosuhteissa, 

missä logistiikka on mahdollista järjestää, minne saa luvan

• Logistiikka: Tilajärjestelyt, kuljetukset, kalusto, sähköt, vesi? 

• Vapaaehtoisten roolit: Tehtävänjako ja vastuut



Tapahtuman toteutus

• Tapahtuman kulku: aikataulu ja ohjelma.

• Asiakaspalvelu: muista, että ystävällinen asiakaspalvelu on positiivisen 

näkyvyyden kannalta olennainen asia.

• Ongelmanratkaisu: miten toimia ongelmatilanteissa.



Jälkityöt

• Arviointi: muista käydä palautekeskustelu osallistuneiden vapaaehtoisen 

kanssa ja kirjata muistiin opit

• Kiitokset: muista kiittää osallistujia, vapaaehtoisia ja lahjoittajia

• Raportointi: Kirjaa ylös perusasiat tapahtumasta, helpottaaksesi tulevien 

tapahtumien järjestämistä. Muista myös raportoida Nälkäpäivän 

loppuraportille myynnin bruttotuotot, kulut ja nettotuotto. 



Mitä myyjäisissä 

kannattaa myydä?



Myyjäisissä kannattaa tarjota 

monipuolisesti tuotteita, jotka 

houkuttelevat eri 

asiakasryhmiä. 



Leivonnaiset ja herkut

• Keksit ja pikkuleivät: Helppoja 

valmistaa ja säilyvät hyvin.

• Pullat ja munkit: Klassiset suosikit, 

jotka houkuttelevat monia.

• Kakut ja piirakat: Erityisesti 

kotitekoiset ja sesongin mukaiset 

maut.

• Gluteenittomat ja vegaaniset 

vaihtoehdot: Yhä suositumpia 

erityisruokavalioiden yleistyessä.



Käsityöt ja askartelut

• Neulotut ja virkatut tuotteet: 

Villasukat, pipot, huivit.

• Korut ja asusteet: Itse tehdyt 

korvakorut, rannekorut, 

hiuskoristeet.

• Sisustustuotteet: Kynttilät, koriste-

esineet, tyynynpäälliset 

• Muistakaa keräysliivien kierrätys:

Vanhojen vapaaehtoisliivien 

kierrätys - Återvinning av gamla

frivilligvästarna | RedNet

https://rednet.punainenristi.fi/vapaaehtoisliivit
https://rednet.punainenristi.fi/vapaaehtoisliivit


Paikalliset ja sesongin 

tuotteet

• Paikalliset herkut: Hillot, mehut, 

säilykkeet.

• Sesongin mukaiset tuotteet: 

Syksyllä sadonkorjuutuotteet 



Kasvit ja 

puutarhatuotteet

• Huonekasvit: Pienet ruukkukasvit, 

yrtit.

• Puutarhatuotteet: Siemenet, 

taimet, puutarhatyökalut.



Käytetyt tavarat ja kierrätystuotteet

• Vaatteet ja asusteet: Hyväkuntoiset ja siistit vaatteet.

• Kodintavarat: Astiat, koriste-esineet, pienet huonekalut 

-> muista miettiä etukäteen, mitä myymättä jääneille tuotteille tehdään



Palvelut ja elämykset

• Arpajaiset ja kilpailut: Houkuttelevat osallistujia ja tuovat lisätuloja.

• Pienet palvelut: Kasvo- tai käsihoidot, hieronnat.



Muista myös panostaa 

tuotteiden esillepanoon ja 

hygieniaan, sekä tarjota selkeät 

tuoteselosteet 

erityisruokavalioita varten.



Mitä ideoita haluat jakaa?



Nälkäpäivän suunnittelu｜22.5.2023

Kiitos 

Toistemme tukena. Aina.


	Slide 1: Kokemuksia Nälkäpäivän myyntitapahtumista
	Slide 2: Sisältö
	Slide 3: Nälkäpäivän tavoitteet 2023–25 
	Slide 4: Osastojen keräystulos 2013-2024
	Slide 5: Osastojen myyntituotot 2013-2024
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9: Onko sinun osastosi järjestänyt myyntitapahtumia? Kuinka suuri osuus Nälkäpäivän tuotosta tulee myynnistä? 
	Slide 10: Osastojen kokemuksia myyntitapahtumista
	Slide 11: Karstulan Nälkäpäivä
	Slide 12: Karstulan osaston Nälkäpäivä
	Slide 13: Karstulan osaston Nälkäpäivä
	Slide 14
	Slide 15
	Slide 16
	Slide 17
	Slide 18: Kerimäen Nälkäpäivä
	Slide 19
	Slide 20: Kerimäen osaston Nälkäpäivä
	Slide 21
	Slide 22
	Slide 23
	Slide 24: Pieksämäen Nälkäpäivä
	Slide 25
	Slide 26: Pieksämäen osaston Nälkäpäivä
	Slide 27
	Slide 28
	Slide 29
	Slide 30: Minkälaisia kokemuksia myyntitapahtumista sinä voit jakaa?
	Slide 31: Maksutavat
	Slide 32
	Slide 33
	Slide 34
	Slide 35: Miten järjestän Nälkäpäivän myyntitapahtuman
	Slide 36: Suunnittelu
	Slide 37: Markkinointi
	Slide 38: Tapahtuman järjestäminen
	Slide 39: Tapahtuman toteutus
	Slide 40: Jälkityöt
	Slide 41: Mitä myyjäisissä kannattaa myydä?
	Slide 42: Myyjäisissä kannattaa tarjota monipuolisesti tuotteita, jotka houkuttelevat eri asiakasryhmiä. 
	Slide 43
	Slide 44
	Slide 45
	Slide 46
	Slide 47: Käytetyt tavarat ja kierrätystuotteet
	Slide 48: Palvelut ja elämykset
	Slide 49: Muista myös panostaa tuotteiden esillepanoon ja hygieniaan, sekä tarjota selkeät tuoteselosteet erityisruokavalioita varten.
	Slide 50: Mitä ideoita haluat jakaa?
	Slide 51

